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Storytelling z elementami

PowerPointa
Szczegotowa propozycja programu szkolenia

Cel szkolenia

Nasze szkolenie z storytellingu dla firm, pozwoli Wam nauczyc sie sztuki
opowiadania przekonujacych historii w celu zwiekszenia efektywnosci
komunikacji. Pracownicy dowiedzg sie, jak wykorzystac storytelling w marketingu,
sprzedazy i budowaniu wewnetrznej kultury organizacyjnej. Zyskacie umiejetnosc¢
tworzenia silnych wiezi z klientami, partnerami i pracownikami, co przyczyni sie do
rozwoju Waszej firmy.

Forma szkolenia / metody uzywane na szkoleniu

e Cwiczenia praktyczne - Kluczowy element kazdego efektywnego szkolenia —
uczestnicy szkolenia wykonujg we wsparciem trenera szereg ¢wiczen
doskonalacych nabywane przez nich umiejetnosci

e Mniwyktady - Pozwalajg na przekazanie doswiadczenia trenerow w krotki i
przystepny sposob, usystematyzowanie wiedzy oraz zobrazowanie
podejmowanych w trakcie warsztatow tematow.

e Karty pracy - Uczestnicy otrzymujg karty pracy, ktore umozliwiajg
wykonanie ¢wiczen w przejrzysty sposob. Uczestnikami zatrzymujg je, a
wypracowane w ten sposob materiaty pomagajg w pracy po szkoleniu.

e Cyklkolba - Sposdb uczenia sig, ktory jest oparty na 4 etapach - uczenie sie
przez doswiadczanie. Waznym elementem jest dopasowanie do osobistego
stylu kazdego z nas.
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Propozycja programu szkolenia

Ponizej znajduje sie propowany przez nas zakres szkolenia. Prosze pamietac, ze
zostanie on elastycznie dopasowany do Panstwa potrzeb.

Modut 1.
Wstep do storytellingu

Definicja storytellingu
Uczestnicy zrozumiejg, czym jest storytelling i jak rozni sie od zwyktej prezentacji
informaciji.

Rodzaje storytellingu

Szkolenie zaprezentuje rozne typy narracji (markowy, osobisty, edukacyjny) oraz ich
zastosowanie.

Elementy skutecznej historii

Uczestnicy poznajg kluczowe sktadniki angazujgcej historii: bohatera, konflikt,
emocije i przestanie.

Cele storytellingu

Uczestnicy nauczg sie, jak okreslac cele opowiesci i dopasowywac narracje do
grupy odbiorcow.

Dlaczego storytelling jest tak wazny w prezentacjach?

Szkolenie wyjasni, jak opowies¢ wzmacnia przekaz i buduje emocjonalne
zaangazowanie odbiorcy.

Modut 2.
Techniczne aspekty PowerPoint

Tworzenie slajdow — dodawanie, usuwanie, kopiowanie

Uczestnicy prze¢wicza prace z uktadem i strukturg slajdow.

Edytowanie tekstu — formatowanie tekstu na slajdach
Szkolenie wyjasni zasady czytelnosci i estetyki tekstu w prezentacjach.
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Pokaz slajdow — przygotowanie pokazu
Szkolenie pokaze, jak stworzy¢ logiczny i atrakcyjny pokaz slajdow.

Nagtowek i stopka —wstawianie nagtowka i stopki do slajdu

Uczestnicy nauczg sie dodawac i personalizowac elementy state w prezentacji.

Obrazy i obiekty — wstawianie obrazéw, rysunkéw, schematow

Szkolenie nauczy, jak efektywnie wprowadzac grafiki i schematy wspierajgce
przekaz.

Motywy — wybieranie gotowych szablondéw slajdow
Szkolenie pokaze, jak korzysta¢ z motywow graficznych, by ujednolici¢ prezentacje.

Wykresy i tabele — wstawianie wykresow do prezentaciji
Uczestnicy poznajg sposoby prezentowania danych w formie wizualne;j.

Modut 3.
Jak wykorzysta¢ zmysty w storytellingu

Wykorzystanie tekstu

Uczestnicy naucza sie, jak tworzy¢ narracje wizualno-tekstowa dla roznych
odbiorcow.

Wykorzystanie obrazow
Szkolenie wyjasni, jak dobrac obrazy, ktore wspierajg emocjonalny wymiar

prezentaciji.

Wykorzystanie animacji

Uczestnicy poznaja techniki animacji utatwiajgce ptynne prowadzenie narracji.

Wykorzystanie dzwieku
Szkolenie pokaze, jak uzywac¢ dzwieku i muzyki, by budowac nastroj i dynamike
opowiesci.

Wykorzystanie wideo

Uczestnicy nauczg sie wprowadzac elementy wideo, by wzmacniac przekaz
emocjonalny.
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Modut 4.
Storytelling w praktyce

Definiowanie grupy docelowej

Uczestnicy prze¢wiczag analize odbiorcy w celu skuteczniejszego konstruowania
przekazu.

Wykorzystanie wiedzy o publicznosci do tworzenia bardziej
angazujgcych historii
Szkolenie nauczy dopasowywac przekaz do grupy docelowej i oczekiwan odbiorcow.

Struktura narracyjna: wprowadzenie, rozwiniecie, punkt kulminacyjny,
zakonczenie

Uczestnicy poznajg klasyczng strukture narracji i jej zastosowanie w prezentacjach.

Tworzenie postaci i ich charakterystyk w opowiesci

Szkolenie pokaze, jak tworzy¢ wiarygodnych bohaterow reprezentujgcych wartosci
marki.

Jak wywota¢ emocje u stuchaczy za pomoca historii

Uczestnicy nauczg sie wzbudzac¢ emocje i empatie, tworzgc autentyczne historie.

Techniki budowania napiecia i emocjonalnego zaangazowania

Szkolenie pomoze uczestnikom konstruowac historie, ktére utrzymujg uwage
stuchaczy.

Modut 5.
Wykorzystanie storytellingu - marketing, sprzedaz i
PR

Budowanie relacji z klientami za pomoca storytellingu

Szkolenie pokaze, jak opowies¢ moze stac sie narzedziem relacyjnym i
lojalizujacym.

Storytelling jako narzedzie do kreowania wizerunku marki

Uczestnicy nauczg sieg, jak konstruowac¢ opowiesc, ktdra wzmacnia pozycje marki na
rynku.

Promowanie marki za pomocag storytellingu

Uczestnicy poznaja techniki narracji wspierajace komunikacje wizerunkowa.
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Budowanie zaufania firmy
Szkolenie wyjasni, jak storytelling wspiera wiarygodnos¢ marki.

Pozytywne tresci prasowe a storytelling
Uczestnicy dowiedzg sie, jak budowac pozytywny wizerunek w mediach poprzez

narracje.

Storytelling jako metoda na zwiekszenie sprzedazy
Szkolenie pokaze, jak wykorzystac¢ narracje do wzmocnienia komunikacji handlowej.
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Korzysci, ktore osiggniecie dzieki szkoleniu!

Oto realne korzysci, ktore mozecie 0siggnac¢ dzieki uczestnictwu w tym
szkoleniu, dopasowanym do Waszych potrzeb.

<. Utrzymywanie uwagi stuchaczy

Szkolenie nauczy uczestnikow, jak dzieki elementom storytellingu oraz
wizualizacjom w PowerPoincie utrzymac zainteresowanie odbiorcow przez

caty czas trwania prezentacji. Lepsze wykorzystanie narracji sprawi, ze
wystgpienia bedg bardziej dynamiczne i zapadng w pamiec¢ stuchaczom.

3. Skuteczniejsze podsumowywanie i wzmacnhianie przekazu

Pokazemy wam jak zakonczy¢ prezentacje w sposob, ktory pozostawia trwate
wrazenie. Storytelling w potgczeniu z wizualnymi elementami PowerPointa
pozwoli uczestnikom tworzy¢ silne podsumowania, ktore podkreslajg
kluczowe informacje i wzmacniajg ich odbior.

3. Budowanie emocjonalnego potaczenia z odbiorcami

Techniki storytellingu umozliwig pracownikom budowanie emocjonalnych
potgczen z publicznoscia. Takie podejscie pomaga wzbudzi¢ wieksze
zaangazowanie oraz zaufanie, co jest kluczowe przy prezentacjach majgcych
na celu zdobycie poparcia dla projektow.

3. Adaptacja prezentacji do ré6znych grup odbiorcéw
Uczestnicy szkolenia naucza sie, jak dostosowywac historie i wizualizacje do
roznorodnych odbiorcow. Dzieki temu bedg potrafili przygotowywac
prezentacje, ktore odpowiadajg oczekiwaniom zaréwno klientow, jak i
wewnetrznych zespotow, co umozliwia efektywniejszg komunikacje.

3. Kreatywne podejscie do tworzenia prezentac;ji

Nasi podopieczni dowiedzg sie, jak wykorzystac¢ elementy storytellingu, aby
tworzy¢ kreatywne i nieszablonowe prezentacje, ktore wyrdzniaja sie na tle

innych. Poznanie technik tworzenia narracji potgczonych z wizualizacjami
sprawi, ze prezentacje beda nie tylko informacyjne, ale i inspirujgce.
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